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ESTRATEGIA EN ACCION

CASTILLA-LA MANCHA - PYMES
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Hasta 60.000 € para transformar tu empresa. * .., A

]l.;_

Procesos - Datos - Automatizacion - Inteligencia Artificial

Una oportunidad para ejecutar mejoras
que tu negocio ya necesita.

Nuestro objetivo:

convertir una ayuda
publica en un proyecto
util, medible y rentable
para tu pyme.
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Diagnostico Prioridades Automatizacion Decision
con criterio que si importan y prueba con datos

ennquetorrec; pro




v"

-
V

SULTADOS

M& T“ ESTRATEGIA - PROCESOS - 1A - RE

ESTRATEGIA EN ACCION

< O

OPORTUNIDAD

No /se trata de gastar

Se trata de mejorar el negocio.

ologia.

Castilla-La Mancha ha abierto una convocatoria para financiar
proyectos de crecimiento y transformacién de PYMEs.

., 60% /80 % 12.000 € 60.000 €

V

ESTRATEGIA
INNOVACION
RESULTADOS
PERSOMAS
NEGOCIO

@

seglin puntuamon max. por actuacion max. por empresa

— J‘

11 sept 2026 - 30 jun 2027 i

Presupuesto total: 2 millones de euros.

Orden de presentacion mientras exista crédito.

Una unica solicitud por empresa y convocatoria. Puede incluir varias
actuaciones, por lo que conviene disenar bien el proyecto antes de

presentarlo.

La ayuda puede reducir mucho el coste
de hacer ahora lo que llevas tiempo
posponiendo.
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JPuede encajar
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Si eres PYME, auténomo o comunidad de bienes con actividad -ha,
en Castilla-La Mancha, puede tener sentido revisarlo. 48

& PYME, auténomo o comunidad de bienes. P
e Actividad econémica efectiva. ’

e Centro de trabajo abierto y en funcionamiento \
1. PERFIL BASE en Castilla-La Mancha. )'
También pueden encajar profesionales auténomos y comunidades de bienes si cumplen los requisitos de la convocatoria.
Ng /— T
\ 4

® Hacienda y Seguridad Social al dia.
e Certificado digital o firma electronica.

® Proyectoy actividad con encaje realen la
2. REQUISITOS YESEAR ¢ j
MINIMOS convocatoria.

® Ayudas de minimis recibidas.
® Actividad/CNAE.
® Vinculacion con proveedores.
! ® Capacidad para financiar inicialmente el proyecto.
3. AREVISAR : ® Que laempresa no preste los mismos o similares servicios para los que solicita la ayuda.
\ A

Este documento se centra principalmente en Transformacion Digital. Esta modalidad no resulta
subvencionable para empresas cuya actividad principal esté encuadrada en la seccion C - Industria
manufacturera del CNAE.
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CIMoOS

Iransformacion Digital: 5 actuaciones concretas para una PYML.

Soluciones reales, aplicables y con impacto en tu negocio.

Menos teoria, mas resultados.

Diagnostico de madurez
digital

Evaluacion de la situacion actual y
plan de prioridades, calendario e
indicadores.

KPIs v cuadro de mando

Definicion de indicadores y diseno
de un cuadro de mando basico para
apoyar decisiones.

\utomatizacion de procesos

Identificacidn de tareas repetitivas vy disefio de
soluciones de automatizacion, incluyendo
activacion inicial cuando sea necesaria para
validar la propuesta.

IA + prueba de coneepto
Seleccion de casos de uso relevantes y
disefio de una prueba de concepto de
alcance limitado en entorno controlado.

Ciberseguridad

Revision de riesgos y brechas de
seguridady elaboracién de un plan
de mejora.

RENE

12.000 €

de ayuda por
actuacion.

Una oportunidad real
para impulsar la
competitividad de

tu PYME.

-
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’ f EMPRESAS

MAS FUERTES
-\ COMUNIDADES

MDES
— MAS GRA

Ordenar —» medir — automatizar — validar — escalar.
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BAJADO A TIERRA

Qué significa esto

enunaPYMELreal’l 0k s

N OL &
No empezamos por la herramienta. pEEsON
Empezamos por el cuello de botella. gesuLTA"
R - A
Leads sin WhatsApp y emails v
seguimiento manuales P
Entran contactos y nadie Demasiado tiempo en
los trabaja bien. respuestas repetitivas. K
=i .
¥ Informacion Presupuestos sin
en Excel trazabilidad .
Datos repartidos, sin una No sabes qué propuestas
vision unica. avanzan o se pierden. -
Tareas administrativas Decisiones sin datos

repetitivas

Mucho trabajo manual
y poco control.

Se decide por intuicion,
no por indicadores.

La IA no sustituye el proceso.
Lo refuerza cuando el sistema esta claro.

Primero detectamos la fuga.
Después disennamos la mejora.
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ESTRATEGIA EN ACCION vy
RECORRIDO PROPUESTO
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Del proceso actual a un sistema mas claro, medible y automatlzable.

\ Ul | \Y2/ \ VD

(@) (09 (05
- b4 4
Entrada de Contacto Registro Seguimiento Datos Automa[tizacién
‘tunidades » ! +
opor mlmd rdes Recepcidn, CRM, agenda y Recordatorios, KPls, cuadro de pil i !
For";:'i;'r‘:;cc;”a'es WhatsApp, email trazabilidad tareas y estado mando y control 'hOtfs’ UE,' £
e o llamada. comercial. de oportunidades. real. AorigrIcney

mejorar respuesta.
clasificacion inicial. P

Nuestro objetivo:

Trabajar menos a ciegas.
Responder mejor. & - @-E) -8l — ({3
Decidir con mds control, | o oo sesro sopimento oatos  Auomaizacon

Proyecto PYME

De més esfuerzo
EMPRESAS ESTRATEGIA amejores resultados

23:15:?5,1;2 INNOVACION __
e ) RESULTADOS
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LIMITES Y ENFOQUE

No es un cheque
para comprar tecnologia.

La tecnologia es el medio. El proyecto es lo que se subvenciona.

SI ENCAJA MEJOR

# Ordenadores y hardware. ¢ Diagnéstico

# Maquinaria o inversiones materiales.
# Disero del sistema.

# Compra de software en propiedad.

Activacion inicial de la automatizacion

# Licencias perpetuas. b . .
cuando sea necesaria para validar la propuesta.

# Desarrollos o activos inmateriales capitalizables. L
® Automatizacion piloto.

# Renovaciones y mantenimiento posterior.
. #® Prueba de concepto de IA.
# Cuotasrecurrentes posteriores al proyecto.

# Servicios ordinarios o periddicos del negocio. ¢ Medicién y validacién

# "Meter A" sin un caso de usoy proyecto definido.

La ayuda financia el proyecto y los servicios elegibles, no la compra
indiscriminada de tecnologia.

La herramienta importa.
Pero el sistema importa mas.
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IMPACTO ECONOMIC

(.Cllallto puede £

SUPOIICT S o
La ayuda puede cubrir del 60 % al 80 % del gasto subvencionable,
segun la puntuacion obtenida. I

60%/80% 12.000€ 60.000€

segiin puntuacion max. por actuacion mAax. por empresa

Actuacion elegible de 15.000 €

\ L — 9.000 € de ayuda al 60 %
L1 80 %0 no se garantiza.
Depende de la puntuacion obtenida.
"\________r_ s HTY -
(k =

IDEAS ESTRATEGIA

“
jj PROCEsOS T NOVACION
TECNOLOGIA

- \._ " PERSONAS RESULTADOS
& RESULTADOS _ '
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LLa avuda no se anticipa:
la empresa ejecuta el proyecto, lo paga y lo justifica. Tras |la comprobacion, se abona la
subvencion.
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ENRIQUE TORRES

Como trabajamos.

Primero claridad. Después sistema.
Luego automatizacion. ¢ RO i
o -

@ ( \ lDl.‘;:dltogr affia No automatizamos
il ] etectamos fugas, 7 N
A fricciones yitareas O caos. Ordenamos

sin valor. antes de acelerar.

Prioridades La tecnolog@_mulhph_ca
Elegimos qué merece lo que ya funciona. Por eso

la pena cambiar primero ponemos orden.
primero.

Diseno
Ordenamos procesos,
KPls y arquitectura
de trabajo.

. -
Piloto “
Validamos una /
automatizacion y/o una

prueba de concepto de lAen
alcance controlado.

“N|  EMPRESAS -
Ry MAS FUERTES S R
Medicion COMUNIDADES — ESTRATEGIA
: MAS GRANDES [ e e
11 Validamos resultados —_— ‘\TROJ“&_\
—— aNtes de escalar. o == ECNOLOGa

( ET 1 a
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No entregamos humo. Entregamos un sistema documentado y util.

0@ @ ®® )

Diagnostico y Hoja de ruta KPIs y cuadro Todo (‘)rienﬁado
mapa de procesos y prioridades de mando a ahorrar tiempo,

mejorar control

Andlisis de la situacion Plan de accion realista, Metricas claras para 7 y g c
actual, procesos clave f_asg:-s, h_IFOS y medir avances, control y t()!n-ar mejores
¢ y oportunidades. priorizacion por y resultados. decisiones.

impacto y esfuerzo.

¥,” '
- @ @ @ Menos teorfa.

Mas resultados

{1&:)} E para tu negocio.

\utomatizacion piloto  Prueba de concepto Documentacion
activacion inicial con L\ ¢ informe final
cuando proceda

De alcance limitado y en
entorno controlado.

Activacién inicial vinculada Todo el conocimiento

A al proyecto cuando sea entregado y listo
b necesaria para validar la para su uso por
a propuesta. tu equipo.

ESTRATEGIA ! EMPRESAS

MAS FUERTES
COMUNIDADES -
“wa MAS GRANDES TR e,

RESULTADOS

El proyecto tiene que ser util
aunque manana desaparezca la subvencion.
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SIGUIENTE PASO

Primero validamos.
espués decidimos. =

Antes de pedir nada, comprobemos si tiene sentido para tu empre y

= Sesion de diagnostico
— Q| Bono Crecimiento PYME

Actividad y encaje del beneficiario.

AL FINAL SABRAS

Problemas y necesidades reales.

qué provecto tendria

Actuaciones que tendria sentido plantear. sentido,
) ) ' (qué actuaciones
Encaje con las modalidades del Bono. r . .
podrian encajar,
Puntuacién preliminar. - (qué presupuesto
v estimamos,
Presupuesto orientativo. (qué puntuacion
Capacidad de la empresa para pagar inicialmente el proyecto. ' preliminar vemos
- v si merece la pena
Viabilidad y entregables. presentar

Ayudas de minimis y requisitos basicos. i

Decisién: presentar / no presentar.

— ———
La concesion de la ayuda no esta garantizada. Depende del cumplimiento de requisitos, puntuacion, disponibilidad presupuestaria y resolucion de la [
Administracion.

‘ Primero validamos.
Después decidimos si merece la pena presentarlo.

Enrique Torres - Estrategia - Procesos - IA - Resultados
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